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Isenção de responsabilidade de

Este e-book foi escrito apenas para fins informativos. Foram feitos todos os esforços para tornar este ebook o mais completo e preciso possível.

No entanto, pode haver erros na tipografia ou no conteúdo. Além disso, este e-book fornece informações apenas até a data de publicação. Portanto, este ebook deve ser usado como um guia - não como a fonte final.

O objetivo deste ebook é educar. O autor e o editor não garantem que as informações contidas neste e-book estejam totalmente completas e não serão responsáveis ​​por quaisquer erros ou omissões.

O autor e o editor não se responsabilizarão por qualquer pessoa ou entidade com relação a qualquer perda ou dano causado ou alegado por ser causado direta ou indiretamente por este ebook.
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Introdução ao

_____________________________________________________________

O marketing na Internet pode ser um pouco como dirigir uma orquestra; existem muitas partes tocadas por muitos instrumentos e quando estão fora de sincronia, você sabe disso, mas quando elas se misturam, pode haver harmonia pura e doce.

Todos nós já ouvimos bandas de escolas primárias onde um ou mais alunos tocam teclas ou guinchos. Aplaudimos seu esforço e podemos até sorrir com as várias faux pas.

O que podemos apreciar e ignorar em um iniciante, tendemos a desaprovar quando alguém realmente deve saber melhor.

Uma banda do ensino médio será melhor que uma banda do ensino fundamental e uma banda de turnê será melhor do que uma banda da faculdade. Esperamos melhorias. Esperamos que a prática ajude a aperfeiçoar as habilidades.

Assim como tocar um instrumento, o marketing na Internet requer prática e perseverança. Você pode não conseguir simplesmente procurar um artigo sobre SEO e concluir que aprendeu tudo o que pode sobre o assunto. O que você aprendeu pode ser mais como aprender a tocar uma nota em um instrumento.

E apenas quando você termina de aprender um único instrumento, precisa aprender todos os outros. É assim que o marketing na Internet funciona. Cada instrumento requer novas habilidades. Instrumentos como criação de tráfego, e-zines, email marketing, mídias sociais, blogs, marcas na web, podcasting, respondedores automáticos e RSS possuem uma certa curva de aprendizado.

Depois de aprender tudo o que puder sobre cada 'instrumento', você precisa começar a dirigir a 'orquestra' e trabalhar para encontrar maneiras de as estratégias de marketing na Internet trabalharem juntas em harmonia.

Sim, isso exige dedicação, trabalho duro e muita concentração, mas quando os elementos do marketing na Internet trabalham juntos, é uma coisa bonita de se ver.
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A boa notícia é que, uma vez que os principais instrumentos de marketing na Internet são aprendidos, pode não ser tão difícil gerenciar a direção geral da sua orquestra de marketing.

Novas técnicas surgirão e podem ser tratadas como se a orquestra precisasse aprender uma nova música. Claro, é um pouco de trabalho, mas não é impossível. Na verdade, pode conter um elemento de satisfação.

OK, deixarei a analogia da orquestra para trás no momento e simplesmente enfatizarei a necessidade de desenvolver o maior número possível de ferramentas de marketing na Internet. Eles são instrumentos importantes para ajudá-lo a alcançar seus objetivos.

Eu gosto de como o ex-jogador da NFL Steve Grant definiu metas, ele disse: "Gols são apenas sonhos com prazo".

Gosto dessa frase porque ela introduz a paixão (sonhos) que devemos ter nos negócios com uma referência para a avaliação de nosso sucesso. Aprender as habilidades de marketing é essencial para cumprir nosso prazo de sonho.

Sem marketing, você é incapaz de mirar com precisão seu objetivo. É uma espécie de prática de alvo com os olhos fechados. Pode até ser um pouco perigoso; no mínimo, seus esforços são ineficazes.

Eu sei que prometi, mas apenas mais uma alusão à orquestra. Ajuste seus instrumentos de marketing e toque - que a música seja agradável a todos os ouvidos.
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Capítulo 1: Coisas que você não precisa saber

_____________________________________________________________

Há algum tempo, fico desiludido com a administração do meu próprio negócio de estilo tradicional.

Você conhece aquele em que precisa alugar instalações, pagar taxas, contratar funcionários, manter grandes quantidades de estoque e um milhão de outras vezes consumindo tempo e dinheiro. De qualquer forma, há alguns meses, decidi investigar a possibilidade de iniciar meu próprio negócio na Internet ou, como dizem no comércio, tornar-se um profissional de marketing na Internet.

Durante minha pesquisa na rede e em minhas muitas visitas a literalmente centenas de sites, fui cordialmente convidado a participar de muitos cursos gratuitos e obter inúmeros boletins informativos gratuitos. Isso foi ótimo, toda essa informação logo estava voando para mim. No entanto, foi apenas em uma investigação mais aprofundada que percebi que os boletins estavam apenas me dizendo muito, mas para obter as coisas realmente importantes que eu tinha para enviar dinheiro.

Agora, não me entenda mal, sou realista, sei que não existe almoço grátis, mas, ei, se eu comprasse tudo o que todos sugeriam que eu deveria ter e realmente precisava, sem mencionar os cursos de US $ 5.000 e seminários em que apenas um verdadeiro profissional de marketing na Internet deveria comparecer, uma remortgage da casa da família era inevitável. Não sendo o tipo impulsivo, evitei me inscrever para cada item de marketing necessário. E estou feliz por ter feito o que você descobrirá mais tarde.

O que achei mais interessante e muito divertido foram algumas das manchetes dos muitos emails automáticos que recebi e pensei em compartilhar alguns deles com você.

Então aqui vai.

E se?

Ele enviará o seu anúncio por e-mail a 1 MILHÃO de pessoas (mais ou menos)

Este é um assassino,

eu sou o rei indiscutível do dinheiro….

Eu encontrei ...
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Obtenha seu site no Google em dias entre

US $ 250 e US $ 500 todos os dias, com garantia Ganhe recursos mínimos de US $ 300 por dia

para gerar US $ 11.643 por semana Como ele ganha US $ 1500 por dia Métodos de treinamento poderosos

Comece a ganhar em 15 minutos a partir de agora

Obtenha links GRATUITOS e Tráfego em poucos dias

Você ganhará facilmente US $ 500 a US $ 1.000

36 maneiras desucesso com sucesso

afiliar pacotes de nichos de

Oferta por tempo limitado: descubra meus segredos, ganhe US $ 25.000 por mês

No entanto, e o que mencionei anteriormente que você descobriria mais tarde durante minhas investigações, acidentalmente me deparei com um excelente e-book GRÁTIS intitulado “Lucros Perpétuos” de Brian Campbell. Isso continha informações que outros estavam vendendo por US $ 79 ou mais.

Fiquei tão impressionado com o conteúdo do livro que entrei em contato com Brian, que gentilmente me deu permissão para distribuí-lo. Você pode obter sua cópia visitando o meu site e anexamos um link abaixo. Oh! e enquanto estiver lá, inscreva-se na minha Newsletter. Apenas brincando ……






Capítulo 2: Estratégia de curto e curto prazo

_____________________________________________________________

Depois de gastar muito tempo e esforço na construção de um site, muitos se perguntam por onde começar com o marketing na Internet.

Os proprietários do site podem ser bombardeados com sugestões sobre marketing e é difícil entender o que deve ser feito. Neste artigo, uma estratégia de marketing de curto prazo é discutida.
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Curto Estratégia de Marketing termo

A estratégia de melhor single de marketing de curto prazo é campanhas de marketing pay-per-click. Uma campanha "PPC" envolve simplesmente colocar anúncios nas páginas de resultados dos mecanismos de pesquisa. Em essência, você abre uma conta com os PPCs, desenvolve uma lista de palavras-chave e cria anúncios para essas palavras-chave. As duas melhores plataformas de PPC são o Google AdWords e o Overture.

O Google AdWords permite colocar anúncios nos resultados de pesquisa do Google. Além de seu próprio mecanismo de pesquisa, o Google também fornece resultados de pesquisa para a AOL e outros sites. Ao criar seus anúncios, você pode optar por colocá-los nos resultados de "conteúdo" ou "pesquisa". Selecione apenas os resultados de "pesquisa" até ter certeza de que o anúncio e seu site cobrem o tráfego em receitas.

O Yahoo comprou a Overture há alguns anos atrás por 1,8 bilhões de dólares. A Overture coloca anúncios nos resultados de pesquisa do MSN e do Yahoo, entre outros. Para criar seus anúncios, pesquise palavras-chave em uma lista fornecida pelo PPC e crie anúncios individuais. Pode levar muito tempo, mas vale a pena.

Qual PPC é o melhor?

O Google e o Overture têm sérios benefícios. O Google enviará mais tráfego para o seu site do que o Overture. Colocar seu anúncio na frente dos usuários da AOL é particularmente vantajoso porque os usuários da AOL são compradores. Por qualquer motivo, eles simplesmente parecem mais propensos a comprar o que você está vendendo.

Se o Google é tão bom, por que usar o Overture? De várias maneiras, o Overture tem sérias vantagens sobre o Google AdWords. Uma das maiores vantagens envolve o tamanho dos anúncios.

Para efetivamente executar uma campanha rentável de PPC, você deve obter o máximo retorno pelo seu investimento. Uma estratégia para fazer isso é qualificar seu tráfego, explicando os detalhes em sua descrição. Se você transportar apenas um modelo de produto, diga que isso não é desperdiçado com pessoas que procuram um modelo diferente clicando no seu anúncio. Com o Google, você recebe apenas duas a três palavras no seu título e 8 a 10 na sua descrição.

A publicidade PPC é uma tremenda estratégia de marketing de curto prazo por vários motivos. Primeiro, a publicidade obtém tráfego para o seu site imediatamente. Em segundo lugar, ele permite que você para testar a capacidade do seu site para o tráfego convertido em
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dólaresMarketing.Se as conversões forem baixas, você poderá modificar o site e obter feedback imediato.

Se é hora de começar a trabalhar em seu marketing, pesquise as possibilidades de PPC.

O Google AdWords e o Overture têm muito a oferecer.



Estratégia de longo prazo Quando

o site estiver em funcionamento, o melhor método para obter tráfego imediato é o marketing de mecanismos de busca pay-per-click. Embora você precise ser paciente, também deve se concentrar na otimização de mecanismos de busca como uma estratégia de longo prazo.

Otimização para mecanismos de busca - “SEO” A

otimização para mecanismos de busca, ou “SEO”, como é mais conhecido, é a estratégia definitiva de marketing na Internet a longo prazo. Então o que é? SEO simplesmente se refere a tomar medidas para garantir que seu site apareça alto nos resultados de pesquisa não pagos no Google, Yahoo e MSN.

A razão pela qual o SEO é considerado uma estratégia de longo prazo é ... bem, leva muito tempo. Se o seu marketing estiver focado em palavras-chave altamente competitivas, como "viagens pela Europa", há tanta concorrência que você poderá olhar dois ou três anos antes de obter as melhores classificações. O período é realmente um fator de quão rápido você pode criar links. Às vezes você pode subir dentro de 6 meses, mas às vezes leva alguns anos.

Vale a pena esperar 2 anos para entrar entre os cinco primeiros para “viagens pela Europa”? Existem mais de 2.000.000 de pesquisas por mês para a frase-chave. O que você acha? Se você oferecer um serviço ou produto relacionado a viagens na Europa, quanto você ganharia se um milhão de pessoas visitassem seu site por mês? Pense sobre isso.

Os três grandes

Existem três, e apenas três, mecanismos de busca que são importantes quando se trata de SEO - Google, Yahoo e MSN. E o Alta Vista, etc.? Eles simplesmente não têm tráfego suficiente para fazê-los valer a pena perseguir.
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Existem quatro chaves para o SEO. Primeiro, você deve pesquisar a quantidade de tráfego que várias palavras-chave estão recebendo. Segundo, você deve modificar seu site para incluir as frases exatas das palavras-chave na metatag e no texto. Terceiro, você deve adicionar e adicionar e adicionar conteúdo ao seu site. Quanto mais conteúdo, mais os três grandes gostarão do seu site. Por fim, você deve negociar links com outros sites que tenham conteúdo relacionado ao seu site.

As chaves para seguir uma estratégia de marketing de SEO são disciplina e paciência.

Vamos dar uma olhada rápida em cada um.

Você deve ter a disciplina necessária para manter seu esforço de SEO quando não vê resultados. O desejo de jogar os braços no ar, frustrado, será forte. Lembre-se de que cada passo que você tomar hoje será recompensado no futuro.

Paciência equilibra sentimentos de frustração e você terá muitos deles. Olha, vai demorar muito tempo, então resista à vontade de reclamar. Coloque uma inscrição sobre sua mesa contando os meses ou faça uma rotina regular de exercícios. Se nada mais, você pode sonhar com todo o tráfego livre que receberá um dia.

A otimização do mecanismo de busca não é para os fracos de mente ou impacientes. Se você puder cumpri-lo, essa estratégia de marketing de longo prazo sempre compensa.
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Capítulo 3: Good Guy de Marketing

_____________________________________________________________

Em tempos passados, quando um perito tinha algo a dizer que se disponibilizaram para revistas, jornais, rádio e televisão para espalhar um pouco do seu conhecimento para as massas.

No século XXI, essa dinâmica mudou.

Hoje, os especialistas geralmente são encontrados postando na forma de blogs pessoais ou de negócios, redes sociais ou quadros de mensagens.

Esses mesmos indivíduos provavelmente produzirão artigos próprios e os disponibilizarão gratuitamente na web.

Parece que o mentoring encontrou uma nova maneira de se expressar. Especialistas parecem ansiosos para repassar informações. Se você já se perguntou qual é o benefício desses especialistas, este artigo procurará explicar como ajudar os outros pode ter um efeito profundo no sucesso pessoal.

Marketing de “bom rapaz”

O principal benefício para os especialistas é que sempre que eles postam em um blog ou fórum, eles podem colocar um link para o site de negócios na linha de assinatura da postagem. Essa assinatura permanece em vigor para os visitantes do site, mas também é utilizada como mecanismo de backlink pelos mecanismos de pesquisa.

Ao ajudar outras pessoas a desenvolver seus conhecimentos sobre um problema, você também pode fornecer outra série de backlinks para seu site.

Suponho que isso possa parecer uma motivação egoísta, mas se você olha historicamente para os negócios, sempre foi motivado procurando ajudar os consumidores a entender como usar seu produto e ajudá-los a entender por que seu produto é superior aos outros. Essa é a premissa do marketing "Mocinho".

Essa idéia não é muito diferente das entrevistas para publicação impressa do passado, exceto que o resultado final pode ser global em vez de regional ou nacional. No passado, um artigo incluía uma assinatura do indivíduo que está sendo entrevistado e normalmente resultava no interesse de outras pessoas no trabalho ou produto no qual estavam envolvidos.
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Hoje, esse processo é alterado, pois o especialista pode desenvolver informações. quando quiserem e o disponibilizarem para liberar diretórios de artigos sem a necessidade de uma publicação voluntária. De várias maneiras, esse cenário é muito mais benéfico para os consumidores informados e para o profissional de marketing de 'bom rapaz'.

Negócios como de costume

O bom dessa estratégia de marketing na Internet é que ela pode ser realizada sem uma quantidade significativa de alarde. Você pode simplesmente responder às postagens, criar suas próprias postagens ou desenvolver artigos, pois isso serve a um propósito valioso.

As informações da linha de tag podem ser configuradas para aparecer automaticamente. Essencialmente, o marketing está ocorrendo em uma arena em que você simplesmente compartilha seu conhecimento com aqueles que estão mais interessados. Esta poderia ser uma das melhores formas de marketing disponíveis.
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Capítulo 4: Voltando ao básico

_____________________________________________________________ A

venda on-line percorreu um longo caminho desde seus primeiros dias no início dos anos noventa.

Campanhas de PPC e SEO, vídeos virais e blogs são apenas alguns dos veículos promocionais que os alfaiates eletrônicos têm à sua disposição para ajudá-los a aumentar sua exposição e melhorar seus resultados. Mas, de acordo com o veterano comerciante da Internet Ken McCarthy, os comerciantes on-line às vezes sentem falta quando se esquecem de que vender on-line ainda é servir ao cliente.

Uma fundação sólida

aconselha McCarthy, cujas estratégias ajudaram milhares de varejistas on-line a obter sucesso: “Tudo o que funciona no marketing na Internet funciona porque segue os princípios tradicionais de vendas. Não fique tão focado na implementação das melhores e mais recentes tecnologias de marketing que perde de vista o atendimento aos seus clientes. No final das contas, este ainda é um negócio de atendimento ao cliente, independentemente do que você vende. ”

Quando seu principal local de vendas é a Internet, pode ser fácil esquecer que você ainda está no ramo de varejo, o mesmo que se tivesse uma loja na Main Street.

Seus métodos de marketing podem ser diferentes dos de um revendedor físico, mas o elemento mais importante do seu negócio são e sempre serão seus clientes. O marketing pode ajudá-lo a chamar a atenção e o interesse deles, mas você precisará fornecer a eles um bom atendimento antiquado para ganhar sua confiança e lealdade.

3 etapas para um serviço bem-sucedido

O denominador comum que McCarthy vê entre seus alunos que obtêm o maior sucesso é que eles entendem a importância de beneficiar seus clientes e de lhes oferecer algo que lhes seja valioso.
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As ações a seguir podem ajudá-lo a estabelecer uma base sólida para boas relações com os clientes:

· Considere cuidadosamente sua oferta e verifique se ela apresenta um valor real para os compradores.

· Apresente sua oferta da maneira mais clara possível.

· Concentre-se em resolver os problemas de seus clientes.

Por exemplo, se seus clientes quiserem comprar tacos de golfe, facilite a localização e a avaliação dos produtos que procura - simplifique a navegação e as fotos e descrições.

Forneça-lhes um bom negócio e envio rápido. Ajude-os a resolver os problemas que surgirem. Um cliente satisfeito será um cliente recorrente, além de ser um excelente anúncio de propaganda boca a boca para o seu E-Biz - que ainda é o método de marketing mais eficaz do mercado.

Primeiras coisas primeiro

A Internet é uma ferramenta fenomenal para empreendedores e varejistas e oferece inúmeras técnicas avançadas para promover seus produtos e sua loja de comércio eletrônico. Mas nenhuma dessas técnicas significa nada sem o foco no desenvolvimento de relacionamentos de alto nível com os clientes.

McCarthy afirma: “Estamos em um negócio moderno, mas, ao mesmo tempo, estamos em um negócio muito antiquado. A idéia de fornecer um serviço excelente parece simples demais para algumas pessoas. No entanto, pouquíssimos estudantes que vejo bem-sucedidos são assistentes técnicos, mas todos acreditam que seus clientes são sua principal prioridade. ”
















Page 14

Inteligente de Marketing


Capítulo 5: fazer uma vida online

_____________________________________________________________

Alguns meses atrás eu fiz a decisão de trabalhar estritamente em casa para que eu pudesse passar mais tempo com meu filho (que é quase 4 anos agora).

Desde então, venho estudando marketing na Internet e as várias maneiras pelas quais se pode ganhar a vida online.

Aqui está a principal coisa que eu descobri: A principal armadilha de trabalhar on-line não são os "golpes" (tenho certeza de que eles existem e já me deparei com alguns), mas sim o número de oportunidades reais que se apresentam.

Uma pessoa pode se espalhar tão pouco investindo tempo e dinheiro em muitas áreas, o que diminui a capacidade de promover seus programas / produtos de maneira eficaz.

Embora eu seja relativamente novo no setor de marketing na Internet, tenho trabalhado com sucesso no marketing offline há anos e aprendi algumas coisas que se aplicam a qualquer tipo de marketing, em todos os sentidos. Eu também aprendi algumas coisas sobre marketing na internet nos poucos meses em que estive envolvido.

Aqui estão algumas dicas "do coração", que sempre se aplicam:

Persistência - Esse pode ser o conceito mais valioso do marketing indústria. Acredito que, não importa o que alguém esteja comercializando, e como eles o estejam comercializando, se alguém continuar com a mesma estratégia por um período de tempo suficientemente longo (trabalhando regularmente nela) com mais frequência, isso será recompensado. Isso é o que chamo de "Regra de Ouro" do marketing.

Paciência - está intimamente relacionado às informações acima. Eu acho que isso é melhor ilustrado com um exemplo: Sally Marketer inicia um empreendimento de marketing na Internet, digamos com anúncios pay-per-click em seu próprio site. Ela encontra alguns lugares para comercializar seu site e publica alguns anúncios. Dentro de uma semana, ela tem apenas uma resposta de todos os anúncios combinados. Ela desiste e muda sua estratégia, removendo seus anúncios dos vários lugares ou alterando-os para outra coisa. Isso é tempo perdido e receita perdida. Dê o anúncio
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cerca de 6 semanas para ser lá fora, como eles são antes de mudar-los. Se após 6 semanas houver pouca ou nenhuma resposta - é hora de fazer algumas alterações. (Minha experiência foi que, em cerca de 4-6 semanas, as consultas e as vendas realmente começam a aumentar.)

Quantidade / volume - A quantidade de renda é diretamente proporcional à número de pessoas que visualizam seu site / anúncios. Seriamente. Embora a qualidade do site seja importante, é preciso diminuir a quantidade de comunicações para o seu público. Combinado - você tem uma mina de ouro!

Aqui está uma ilustração: se você estiver interessado em exibir anúncios em sites de anúncios classificados, por exemplo, não entre em 1, 2 ou até 5 - entre em 30! Em vez de se inscrever em um site de troca de tráfego, inscreva-se com 20 e trabalhe-os diariamente! 10.000 e-mails para inscrição são muito melhores que 50. Existem serviços disponíveis por aí que podem postar seus anúncios, sites ou enviar e-mail para muitos lugares / pessoas diferentes ao mesmo tempo - esse tipo de marketing realmente funciona.

Pense GRANDE nisto! Às vezes, são necessárias 50 pessoas para visualizar seu site para gerar 1 clique. Isso pode parecer um pouco sombrio, mas se você souber essas informações, terá melhor controle sobre sua renda e uma chance muito maior de sucesso!
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Capítulo 6: Faça sua presença parecer on-line!

_____________________________________________________________

Marketing na Internet significa literalmente anunciar, comprar e vender produtos e serviços online.

Marketing na Internet tornou-se muito comum entre o público nos dias de hoje. Existem muitos produtos que você pode comprar, vender e anunciar na internet. Um estudo recente realizado por uma importante revista de marketing na internet mostrou que as pessoas estão cada vez mais inclinadas a comprar e vender na internet.

A primeira coisa que você deve considerar ao realizar o marketing na internet é uma pesquisa adequada. Uma pesquisa de mercado adequada fornecerá uma idéia de quais aspectos você deve considerar antes de realizar o marketing on-line. Isso também lhe dará uma idéia justa de como é o cenário do mercado em geral.

A pesquisa de mercado também fornecerá uma idéia sobre o que seu cliente deseja. Existem muitas agências de pesquisa que realizarão a pesquisa em troca do pagamento de uma certa quantia em dinheiro.

O marketing na Internet exige que você tenha um site em que possa colocar informações sobre seus produtos e serviços. É muito essencial que você tenha um site que informe seus produtos aos clientes com muita clareza. Não adianta ter um site apenas para que seja sensato entregar a criação do seu site a um profissional que tenha experiência nesse campo. Existem muitos profissionais que farão o trabalho por você.

Tudo o que você precisa fazer é informá-lo sobre o produto com o qual está lidando e também o tipo de site que você precisará. Deixe que ele forneça um bom site. No entanto, verifique periodicamente o status do trabalho realizado em seu site. Você sempre pode alterar qualquer coisa com a qual não esteja satisfeito. Conseguir um site personalizado projetado para você é uma boa maneira de obter lucro com o marketing na internet.

Existem muitas estratégias de marketing na Internet que você pode usar para tornar o marketing na Internet um sucesso. A estratégia de marketing adequada percorre um longo caminho para fazer ou quebrar seu marketing na Internet. Marketing vigoroso
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Estratégia deé o que você precisa para deixar uma marca neste campo. Apenas criar um site não ajudará sua causa, você precisa garantir que as pessoas venham ao seu site. Você terá que fazer sentir sua presença na multidão através de todos os meios possíveis. Os clientes terão que ser atraídos por você de todos os lugares possíveis.

Qualquer site precisa de cuidados e atenção constantes do webmaster. Uma maneira de tornar seu site amigável para o cliente é enviá-lo em intervalos regulares. Nenhum visitante acessará seu site se ele não contiver informações atualizadas sobre os produtos e serviços. Verifique se todas as informações estão atualizadas e contêm as informações que o cliente está procurando. Garanta que o site contenha todos os elementos que o tornarão atraente e fácil de negociar para os clientes.
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7Capítulo 7: Marketing na Internet para iniciantes

_____________________________________________________________

Eu não sou um "novato" no Marketing na Internet! Mas vou lhe dizer isso sobre o marketing de nicho. Não me importo com o nicho ou com a saturação dele.



Sempre existe uma nova maneira de comercializar um produto ou serviço. Se você não acredita em mim, basta dar uma olhada em todas as grandes empresas do mundo. Todos eles precisam se reinventar de vez em quando.

Agora, é claro, eles têm nomes de marcas e dinheiro a seu favor, mas se você deixar esse fato parar, não deverá começar pelo Marketing na Internet.

O marketing dá trabalho e se você não quiser fazer o trabalho, não terá sucesso! Pare de procurar um milhão rápido, porque suas chances são melhores de ganhar na loteria. Aqui está o meu verdadeiro conselho para um novato: comece com uma ideia, construa um sistema em torno dessa ideia, fique com ela! Acima de tudo, acredito que o que você está fazendo é adequado para você.

Você quer um folheto grátis? Eu estou dando a você!

As pessoas sempre reclamam que não conhecem as pessoas certas ou não sabem como fazer algo. Eu digo, se você tem essa atitude, nunca saberá nada ou fará QUALQUER COISA! Decida um objetivo, concentre-se nele, encontre as pessoas interessadas nesse produto e siga-o. É realmente assim tão simples.

A idéia toda é que você comece em algum lugar e isso não significa perder tempo e dinheiro em programas de marketing tolos para tentar se tornar um milionário da noite para o dia. Não existe um passeio gratuito. Você já tem as respostas dentro de você, o problema é que você simplesmente não sabe como acessá-las.

O maior mito sobre a Internet e ganhar a vida online é que é fácil. Os profissionais de marketing rezam por esse fato. Este é um mundo de dar e receber por isso você deve
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dar algo de valor a fim de alcançar algo grande. Pare e pense por um momento. Você quer ter coisas boas, uma vida agradável com boa saúde, certo? Você provavelmente trabalha duro pelo seu dinheiro, certo? Você provavelmente é muito específico sobre o que compra e o que não compra, certo?

Portanto, não espere que outras pessoas comprem seu produto se ele não tiver um bom valor. Estamos todos em busca de um bom valor. Por quê? Porque todos nós queremos mais pelo nosso dinheiro. Quando obtemos serviços de primeira linha, estamos felizes e podemos até comprar novamente. Então, quando você pensa sobre Marketing na Internet ou qualquer outro tipo de negócio, tudo se resume a uma coisa.

Você está vendendo um produto, agora qual é o seu valor? Seja realista consigo mesmo sobre isso. Porque o que é importante para você pode não ser importante da mesma maneira para outras pessoas. Portanto, se você deseja que eles comprem seu produto, você precisa encontrar uma maneira eficaz de se comunicar com eles.
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Capítulo 8: O marketing na Internet é importante

_____________________________________________________________

Se você é um homem de negócios que busca melhorar seus negócios, provavelmente pensou em comercializar seus produtos pela Internet.

Mas você talvez esteja lutando para comercializar seus negócios na web. Talvez você sempre tenha se perguntado como alguns profissionais de marketing na Internet obtêm uma renda produtiva todos os meses, mas ainda assim está coçando a cabeça para começar do zero.

O marketing na Internet é incrível, não apenas por sua capacidade de alcançar a maior base de consumidores ou porque pode atingir grupos especiais de consumidores de maneira eficaz, mas também porque tem a capacidade de coletar e processar informações sobre pessoas.

Com as ferramentas on-line certas, você pode acompanhar tudo sobre um visitante quando ele visita seu site. Você pode saber para onde eles foram no seu site, quais páginas eles visualizaram e até quais sites eles visitaram recentemente. Ao estudar e entender os hábitos de surf de seus visitantes, você pode fazer ajustes com pouco ou nenhum custo.

Para muitas pessoas, o marketing na internet é como fazer dieta. Todo mundo afirma ter a solução para perder peso rapidamente. Você tenta uma dieta após a outra e talvez perca algum peso. Mas assim que você sai da dieta, você ganha peso novamente.

É da mesma maneira que a Internet. Você provavelmente já ouviu muitas sugestões sobre como aumentar seu tráfego na web. Talvez a estratégia usada tenha funcionado por um tempo, mas acabou se tornando um problema demais e os resultados foram decepcionantes.

Ao criar e implementar uma estratégia equilibrada de marketing na Internet usando estratégias de curto e longo prazo, você direcionará um fluxo constante de tráfego para o seu site. Não esqueça, porém, que ao procurar informações de publicidade on-line é muito importante. Esse conhecimento é o que torna o marketing na Internet tão poderoso e eficaz no que diz respeito à publicidade.
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Palavrassão talvez a ferramenta de marketing mais potente que você possui. As palavras certas transformarão seus visitantes em clientes. As palavras erradas farão com que elas se afastem e nunca retornem.

Assim, todas as suas palavras, frases e títulos devem ter um objetivo - levar seu cliente em potencial à sua página de pedido. Diga a seus visitantes exatamente o que seu produto fará por eles. Diga-lhes os benefícios e como e por que será benéfico para eles. A linha inferior é escrita para persuadir e incentivar seus visitantes a comprar seus produtos ou aproveitar seus serviços.

Com o tamanho do mercado da Internet e o número de pessoas que ele alcança, o marketing na Internet é talvez o caminho certo para o sucesso, mas você precisa usar as ferramentas on-line que tornam esse meio o meio de publicidade mais eficaz atualmente.
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